Vertriebs-Dashboards fiir mehr Erfolg im Verkauf

Netaphor SiteAudit™ Power Bl Vertriebsanalyse-Dashboards

(e

Vertriebschancen entdecken .o e -
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Die SiteAudit Vertriebs-Dashboards wurden fir Partner
entwickelt, damit sie sich auf die Gewinnung neuer
Flottenvertrage konzentrieren oder das Management
bestehender Kundenflotten erweitern kdnnen. Mit der
Darstellung von Livedaten kann Potenzial in Kundenflotten

analysiert werden. Vertriebsmanager kdnnen dadurch ihre

Vertriebsaktivitdten maximieren, ihre Ziele erreichen und Die SiteAudit Vertriebs-Dashboards schaffen einen neuen
. . . . . . ) Visualisierungsstandard in der Flottenanalyse, wodurch
sich Einblicke in die Wettbewerbssituation verschaffen, Vertriebschancen und die Kundendienstleistung verbessert werden.

um mehr Geschafte zu generieren.

Die visuelle Darstellung von
Vertriebschancen liefert aufschlussreiche
Einsichten fir Umsatzchancen beim
Kunden. So kann mehr Umsatz bei
Hardware und Services erzielt werden.

Power Bl

Ein Vertriebsmanager kann bestimmte
Moglichkeiten analysieren, um die
Leistung des Kunden zu verbessern.
Dieses Thema delegiert er an einen
Vertriebsmitarbeiter, der daraufhin ein
Verkaufsgesprach in die Wege leitet.

Vertriebschancen-Dashboard

Die kompakte visuelle Darstellung dient P @) fds
dazu, dem Kunden einen schnellen - ' Notapho TR
Uberblick tiber seine Flotte zu geben, At A Glance ,

aber auch um wesentliche Erkenntnisse
aus dem Vertriebschancen-Dashboard
hervorzuheben.
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Ein Vertriebsmitarbeiter kann Kunden
zeigen, wo Verbesserungspotenzial
vorhanden ist, um die Flottenkosten zu
reduzieren.

Kompaktes Dashboard
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Vertriebschancen visualisieren, um die Verkaufsziele zu erreichen

Die typische Kundenakquisition umfasst vier Schritte.

Prasentieren: Kompaktes
Dashboard mit Kunden
besprechen, um Analysen

Uberpriifung im Team:
Potenzial und Vorschlage
mit dem Vertriebsteam

Analyse: Filter und
Drillthrough
verwenden, um die

Ziele & Einstieg: Ziele :
des/der Kunden :
verstehen; Dashboard- Ly

Daten Laufzeit Bedurfnisse und das einschatzen; und Vorschlage zu
>14 Tage Potenzial des Kunden Kundentermin unterstltzen
zu identifizieren vereinbaren
Visualisierung iiber Kartendarstellung
Dashboard-Analyse:
Ll _ L »
® \orausgesagte monatliche und jahrliche Volumen
(]
® Volumenverlust durch Verbrauchsmaterial-
& UNGED STATES @ ©
Verschwendung ST
% [
® Durchschnittliche Austauschintervalle fir Y
Verbrauchsmaterial e :

® Bestandsmix einschlieflich dlterer Gerate und
unterschiedlicher Geratetypen

® Bestand nach geografischem Standort
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® Serviceprobleme liber acht Stunden

® Sicherheitsschwachstellen durch offene Ports

Drilldown-Diagramme aus dem Vertriebschancen-Dashboard

DASHBOARD-DETAILS

Plattform
Microsoft Power BI
Microsoft Azure Active Directory

Unterstiitzte Produkte

SiteAudit Hosted v7.x Inventaranalyse
e S —
Anforderungen

Microsoft Power Bl Pro-Lizenz
Konto Kunden-Dashboard

Volumenanalyse Serviceanalyse
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